
Boligprogrammet i  Heim

Lom Kommune, 22.05.24



Boligmarkedet i Heim

• En begrensning for tilflytting og rekruttering

• I perioder: få til ingen boliger til leie/kjøp

• Få hus til salgs i perioder. Selges ofte til over prisantydning.
• Mange unge taper budrundene

• Utfordrende for tilflyttere, innbyggere med endret boligbehov og unge 
boligkjøpere

• Lite bevegelse i markedet

• Stort antall kommunale boliger til disposisjon og et ønske om å øke 
bevegelsen knyttet til både utleie og kjøp av egen bolig

• Kommunen skal ikke konkurrere med private, men finne løsninger for blant 
annet vanskeligstilte med å tilby boligtyper privatutbyggere ikke prioritere. 



Nasjonal strategi

Enkelte samfunnsutfordringer løses 
imidlertid ikke av markedet alene, men 
krever offentlig tilrettelegging. Den største 
utfordringen i boligpolitikken er at en del 
husholdninger ikke selv klarer å skaffe og 
beholde en egnet bolig.



Forankring og organisering



Aktiviteter i Heim

Prosjekt Trygge 
Hjem i Trøndelag 

/leie til eie

Rydding av 
kommunale 

tomter

Ferdighus på 
kommunale 

tomter
LitjHeim

Småbruk Lys i gamle hus
Salg av 

Wesselekra
G-hus

UngHeim GammelHeim
Kommunal 

leilighetsbygging
Kjøp og salg av 

boliger



UngHeim
• Et ungboprosjekt med sikte på å fremskaffe minihus som enebolig til en salgspris på 1,599 000,- 

•  ca. 41 kvm.

• Sammen med egeninnsats og en materialpakke får du også inkludert egenkapital

• Målgruppe opp til 28 år, førstegangsetablerere

• Hjelpe ungdom inn på boligmarkedet

• Rekruttere nyutdannede til kommunen

• Markere Heim som løsningsorientert

• Leveres av Bygg-3 AS fra Aure etter konkurranse



UngHeim fortsetter

• Nærmer seg ferdigstillelse

• Betydelig omdømmebygging, media, 
husbanken, andre kommuner

• Fem ungdommer som mest sannsynlig 
blir i kommunen

• Godt utgangspunkt for å stifte familie

• Egenkapital en hindring for 
nyutdannede

• En av fem kjøpere er enda lærling

• 19 på venteliste, i gang med 
grunnarbeid på neste byggetrinn

• Lokalt samarbeid med bank, 
byggevare og kraft-/fiberselskap



G-Hus

• Modeller med 3 soverom

• Målgruppe: Førstegangskjøpere, de som har behov 
for endret bolig. 

• Fleksible løsninger. Noen med mulighet for å 
utvide. 

• Bruk av eksisterende kommunale tomter

• Rimelige priser, rask levering

• Distriktspolitisk virkemiddel



Kartlegging av behov

• Gjennomført 
spørreundersøkelse

• Målgruppe 60+

• 421 har svart på undersøkelsen

• 65% svarer at deres bolig ikke er 
tilstrekkelig tilrettelagt

• Ønsker lettstelt, sentral bolig 
med to soverom, carport/garasje

• GammelHeim treffer 
målgruppens behov





GammelHeim

• Likt UngHeim, men målgruppen er eldre 
mennesker

• Frittstående eneboliger

• Livsløpsstandard

• Areal: 50-60 m2 med to soverom

• Målet er at eldre skal kunne bo hjemme 
så lenge som mulig

• Svært universelt utformet

• «Spyletoalett»

• Vaskerobot

• Under 2,5 mill, mulighet for borettslag, 
eller andre eierformer. Ordinært, 
frittstående salg ca 2,8 mill
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Plassering av de første GammelHeim



08.04.2024Dato:

3x UngHeim og 2x Gammelheim
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